Escola da sabedoria

Em vendas e liderancas

www.estimulodeideias.com.br




PROPOSITO

“Fazer com que a sua equipe cres¢a com
mais autoconhecimento, competéncia,

compromisso, disciplina, responsabilidade,

habilidade, atitude, sabedoria, persisténcia,
planejamento, criatividade e seguranca

dentro da sua empresa.”



CONTEUDO PROGRAMATICO




AS AULAS SERAO AO
VIVO E PELO ZOOM. o Z00m

1. Inteligéncia emocional;

2. Comportamento do consumidor;

3. Autoconhecimento, responsabilidade e atitude na vida
profissional;

4. Neurovendas;

5. Estratégias no setor de telemarketing;

6. Desenvolvimento e controle de projetos;

7. Oficina "Criatividade & Acao";

8. Gestao de métodos ageis;

9. Analise de indicadores: raciocinio légico estratégico e poder
interpretativo;

10. Programacao Neurolinguistica nas vendas;

11. Gestao do tempo com foco na produtividade.




AS AULAS SERAO AO
VIVO E PELO ZOOM. o Z00Mm

1. Como manter um campeao de vendas funcionando;

2. Gestao do imprevisivel;

3. Aplicacao e controle de projetos;

4, Construindo times de alta performance comportamental e
profissional;

. Marketing e Inteligéncia de mercado;

. Oficina "Criatividade & Acao";

. Design Thinking;

. Neurociéncia no mundo dos negécios;
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. Comportamento do consumidor;

10. Programacao Neurolinguisitca para liderancas;

LIDE RAN;AS 11. Inteligéncia emocional;

12. Gestao de indicadores;

13. Gestao do tempo com foco na produtividade;



DIAS E HORARIOS

Cada membro da sua equipe devera escolher
em qual turma ira participar



TURMA 1




LIDERANCAS SETOR DE VENDAS

As quintas-feiras As quintas-feiras

10:00as11:30 08:00 as 09:30
o]¥
14:00 as 15:30

Independentemente do dia em que sua equipe ira comecar, ela
completara o ciclo de 3 meses.

18 h de capacitacao para cada setor




TURMA 2




LIDERANCAS SETOR DE VENDAS

Dois sabados por més, durante 3 meses Dois sabados por més, durante 3 meses

09:00 as 12:00 14:00as 17:00

Calendario 2020 - segundo semestre Calendario 2020 - segundo semestre

Outubro: 03 e 17
Novembro: 07 e 21
Dezembro: 05e 19

Outubro: 03 e 17
Novembro: 07 e 21
Dezembro: 05 e 19

Independentemente do dia em que sua equipe ira comecar, ela
completara o ciclo de 3 meses.

18 h de capacitacao para cada setor




DURACAO E FORMATO
I




Tudo acontecera dentro do circulo do conhecimento para que a sua
equipe participe e ndo perca nenhum conteudo. Independentemente do
dia em que a sua equipe ira comecar, todos completardo o circulo do
conhecimento de 3 meses.

Para os novos membros da sua equipe que entrarem, ja com as aulas em
andamento, sera necessario realizar um novo investimento com uma
condicao especial.



Depois de cada aula, todos os participantes terao a oportunidade de
colocar as tarefas em pratica dentro da empresa. Quando voltarem para
a aula seguinte, irdo trazer as duvidas e experiéncias para que possamos

ajudar na solucao e/ou agregacao de valor no que foi conquistado.

Durante esse periodo de espacamento entre as aulas, todos poderao

entrar em contato, além de poderem participar do grupo de estudo.
Toda a logistica sera entregue aos participantes.



ALEXANDRE OSORIO

Especialista em gestdo comportamental e estratégica para empresas . Foi Prof.de MBA da
PUC - Minas (disciplina: Estratégia de vendas e Politicas comerciais). Pés-graduando em
Neurociéncia e Fisica da consciéncia. Especialista em vendas, criatividade e acdo . Master
Practitioner em PNL. Palestrante e consultor internacional. Cursando Filosofia - Nova
Acropole. Mais de 20 anos de experiéncia dentro do mercado. Criador
do projeto Comportamento & Negdcios". MBA em Marketing e Inteligéncia de
Mercado. Pos-Graduado em Adm. e Marketing. Grande estudioso na area do
comportamento humano com foco e disciplina, responsabilidade, planejamento, atitude e

controle de produtividade. Apaixonado por ajudar pessoas e empresas a alcancarem seus

objetivos. Responsavel por ministrar grandes projetos, cursos e palestras no Brasil,

Estados Unidos, Peru e Argentina. Atua com mentorias, cursos e palestras em projetos

sociais.




Escola da Sabedoria
em Vendas e Liderancas

INSCREVA SUA EQUIPE

alexandre@estimulodeideias.com.br

31 9 8705-0845

www.estimulodeideias.com.br




